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1 选题背景

1.1 企业间供应链竞争加剧

供应链的完善程度已经成为新世纪企业间竞争的主

要指标，其中金融服务是供应链竞争的重中之重。不少中

小企业不仅面临着融资难的问题，还饱受着融资贵的煎熬，

为了解决这一问题，我国早些年就已着手推动促进供应链

金融服务的发展。

2 供应链金融概述

2.1 供应链金融的定义

供应链金融通过把供应链上下游的供货商、生产商、

分销商、物流商和经营商通过互联网化经营与集成，然后

进行计划、组织、管理和优化，再向其提供金融服务，即

银行围绕核心企业，管理上下游中小企业的资金流和物流，

并把单个企业的不可控风险转变为供应链企业整体的可控

风险，通过立体获取各类信息，将风险控制在 低的金融

服务。通常说的供应链金融指的是做存货融资、保理、票

据等活动。供应链金融是一种创新的金融产品，该模式不

仅创新了银行提供的融资服务，还创新了融资方式，突破

了传统信贷业务受理调查和审批等诸多限制，为供应链带

来了动力，提升了供应链的整体价值，对支持中小企业发

展具有重要的现实意义。

2.2 供应链金融产生的原因

一直以来，中小型企业常受到自身经营规模的限制，

资金短缺是阻碍中小企业发展的主要问题。中小企业在银

行信贷销售市场中产生不良影响的根本原因取决于中小企

业个人信贷的固有缺陷和业务规模较小，以及银行信贷缺

乏必要的信息内容优势。因此，金融企业的产业结构调整

既不能提高中小企业的整体的个人信用水平，也不能摆脱

中小企业在金融领域的不利影响。基于解决这种企业与银

行之间的矛盾的客观要求，供应链金融应运而生。

3 供应链金融在我国的发展模式

供应链金融作为新一轮产融创新模式而得以迅猛发

展，该模式紧密结合了包括供应链商流、物流、信息流和

资金流等，极大地减轻了我国中小企业的融资负担。该模

式还通过 大化融资效用和 小化融资成本协助供应链中

的核心企业进行资金管理，同时满足上下游企业的资金需

求，充分保障了供应链整体的健康、稳定发展。在“互联

网 +”的冲击下，供应链金融和互联网金融正在不断融合

和创新，目前它呈现出一些新的发展模式。

3.1 电子商务平台发展模式

电子商务平台的发展模式主要是指电子商务平台综

合分析平台上客户的交易数据。根据客户需求，为供应链

上下游客户提供金融服务。例如，苏宁电器的 SCF（供应

链金融）业务就是充分利用互联网上的客户资源和客户信

息形成“苏宁生态链”，苏宁可以通过苏宁银行实现向供

应链上下游客户提供方便、快速、优质的金融服务。

3.2 行业咨询公司发展模式

行业咨询服务的发展模式是指行业咨询服务利用

平台向供应链的上下游客户提供供应链金融的产品和服

务。例如，上海钢银电子商务有限公司是一家互联网综合

信息服务公司，从事钢铁及相关行业的商务信息服务和

增值服务，其建立了一个钢铁和白银现货交易平台——

Mysteel，该平台通过交易信息的积累和大数据的支持来

开发 SCF（供应链金融）。Mysteel 的收入主要来自会员

信息服务、培训服务和咨询服务，它还引入银行业务以增

供应链金融在我国的发展模式及优势
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加投资，并采取其他方式支持渣打银行的服务。

3.3 信息管理服务提供商发展模式

信息管理服务提供商的发展模式是指一些软件系统

和服务以及开发企业使用先进的企业信息管理软件产品。

在帮助企业实现生产经营、财务等数据智能化的基础上，

通过积累客户的信息优势和提高行业声誉，为上下游企业

提供供应链财务服务。

3.4 行业核心企业发展模式

行业核心企业模式是指传统行业的核心企业通过建

立或购买电子商务平台增加贸易流量以整合行业内部及上

下游客户和信息，以此为基础开展仓储、运输、监管、物

流、保理等服务，并向其供应链企业提供金融服务。例如，

川化股份公司收购了川化物流，并成功打造互联网、物流

供应链和金融服务平台以帮助上下游企业进行资金管理。

4 供应链金融的优点

4.1 方便中小企业融资

金融机构开展供应链金融服务的主要切入点是围绕

着供应链中核心企业的信用，主要方法是将上下游企业间

的信用连在一起，重点审核掌握核心企业的资信情况，帮

助其合理进行资金管理，增加竞争力。并通过满足上下游

企业的融资需求，使得供应链上依托核心企业以增加企业

信用度、增加融资可能性的众多中小企业能快速发展，为

企业稳定发展提供了强大保障，进而增强整个供应链抵御

风险的能力和市场竞争力。

4.2 方便金融机构进行风险管理

相较于传统的融资模式，供应链金融中金融机构对

核心企业的信用审查、风险评估是基于上下游企业间的现

实交易情况的。在这种模式下，金融机构不必挨个调查各

环节企业的资信情况，只需要将工作重点放在掌握核心企

业的资信情况、分析其综合实力并核实供应链中交易是否

真实，再对核心企业进行全面的风险评估即可。这其实是

扩大了核心企业资信情况的考察范围，将上下游企业的信

用也纳入了其中。核心企业参与上下游企业融资过程的方

法主要包括为其提供信用担保、承诺回购质押货物以及承

诺到期付款等，同时核心企业还要协助把控上下游企业的

各个生产环节，充分降低违约风险以保证上下游企业能够

正常履约，进而为资金在整个供应链中能够顺利流通提供

保障。

4.3 降低金融机构业务开发成本

供应链中所有交易活动的信息交换、物流管理、资

金结算等过程都是围绕着核心企业而展开的。对于一个核

心企业来说，可能存在数量庞大、遍及全国的上下游企业

与之有贸易往来，由于诸多条件的限制，任何一家金融机

构的分支点都不可能遍布全国各地。依照传统“1 对 1”

的业务开发流程，金融机构从众多中小企业中甄别出适合

开展业务的优质用户的过程需要耗费大量的人力、物力和

财力。而在供应链金融模式下，金融机构采用“1+N”方

式只需重点联系核心企业即可开展金融业务，大大降低了

其业务开发成本。

4.4 减弱了借贷双方的信息不对称

核心企业作为供应链中的信息交换中心、物流中心、

结算中心，对节点企业的相关交易信息掌握较为充分，金

融机构通过核心企业获取相关数据，可以有效降低信息获

取成本，减弱借贷双方的信息不对称。

5 结论

融资难、融资贵是制约我国中小企业发展的主要障

碍之一，由于难以掌握这类企业的资信情况，且调查难度

较高，需要耗费大量人力、物力、财力，因此大部分商业

银行都存在“惜贷”的情况。相反，大公司的资信情况往

往容易获取，市场竞争力强，具备长期稳定发展的能力，

能够更好地抵御宏观经济环境变化的风险，因此这类企业

融资渠道相对较多，融资难度和融资成本都较低，金融机

构愿意向其注入的资金体量也大。通过采用供应链金融创

新模式，能够充分发挥核心企业的资源优势，以自身资信

情况为担保并基于与上下游企业真实的交易活动，向上下

游企业提供资金，通过应用多种发展模式带动整个供应链

的发展，提高供应链抗击各类风险的能力，保障供应链的

稳定。供应链金融不仅方便中小企业融资、还有利于金融

机构进行风险管理、降低金融机构开发业务的成本、削弱

了借贷双方信息不对称的情况，将有效提高我国中小企业

的市场竞争力，甚至增强整个供应链参与国际竞争的能力。

综上所述，我国应进一步完善供应链金融服务体系，以促

进我国中小企业的发展。
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