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引言：随着我国经济体系的发展，招标采购为我国

的社会经济带来了更多发展空间。自招标采购这种方式引

进到国内之后，在短短的几十年时间里，这种方式不仅在

商业上获得了成功，而且还在其他领域中得到了广泛应用。

因此，有必要对招标采购的经济效用展开分析。

一、招标采购的意义

招标采购就是在遵守规则的情况下，结合当前的市

场环境，将价格杠杆原理与市场竞争引入到采购当中。通

过招标采购能够将竞争机制带入到交易流程中，众多竞标

者在招标采购过程中会围绕物品的品质、价格以及其他方

面进行竞争，在保证经济效益的情况下，对物品展开竞标。

招标采购的大流程主要分为两方面，分别是招投标以及履

行义务。招标采购的方式也会分为公开、邀请以及议标三

种招标方式。

对于企业而言，在采购物资的过程中主要包括物资

的直接与间接成本。物资的成本是产品生产过程中最为重

要的环节之一，能够直接影响到企业的经济效用。若在企

业物资采购过程中没有严格控制好物资成本，那么就会影

响到企业的正常发展。而通过招标采购，企业可以通过竞

价的方式从心理价位中得到企业所需的各类物资，提升企

业的经济效用。而作为招标企业，通过招标会也能得到大

量的资金，并以此来加速企业的发展。但是在招标采购的

过程中，依然存在着一些问题，比如履约问题以及物资的

质量问题，所以招、投标企业在招标采购时需要提前做好

充足的准备，这样才能通过招标采购来提升企业的经济效

用 [1]。

二、招标采购的特征

招标采购的特征非常明显，其无论是作用还是使用

范围或是采购效果都是招标采购能够得到广泛认可的先决

条件。招标采购不同于其他采购方式，在实际使用过程中

能够为企业带来巨大的经济效用。招标采购的主要特征有

如下几点：

（一）采购过程透明

在整个招标采购过程中，全流程透明性是招标采购

的最大特征。比如，在邀请招标时，承办机构通常会在组

织完成后，为提前筛选好的招标对象发送招标邀请函，这

种方式既有助于提升本次招标的知名度，还可以在分发招

标邀请函的同时，向各大招标对象介绍本次招标采购的内

容以及招标全流程，在招标采购过程中，所有参与招标的

企业都能看到竞标的全过程。在此期间，无论是评选规则、

流程还是竞标结果的公布都可以看见。如果在招标过程中

出现问题也可以在通过向协助招标人员的询问来了解自身

想要确定的内容，从而降低舞弊情况的发生，而且这种方

式还能有效规避一些在履约期间因规则不明确而出现的问

题，保证招标采购时的公平性。

（二）操作流程规范化

在流程透明的情况下，招标采购的操作过程也非常

规范，无论是招标过程中的各个程序还是其他方面的安排。

在全流程中所有参与到招标采购的人员都会明确自己的分

工。承办招标企业在正式招标之前，会提前做好准备，以
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此来掌控招标流程，保证招标采购的顺利进行。而且通过

规范化的招标流程，还能提升承办方对招标细节上的把控，

降低竞标期间出现作假的可能，加强投标企业与承办企业

之间的信任 [2]。

在招标采购期间，通常涉及到的金额数量非常大，

因为小金额的交易活动并不值得承办方花费大量的人力物

力举办这样规划的招标会。招标采购方式是以采购方为主

的经济交易，作为承办方，如果想要让企业获得最大的经

济效用，那么就需要对市场情况以及竞标对象进行大量的

数据收集以及调查分析，并通过对招标采购的合理调整来

吸引竞标者的兴趣，以此来形成融洽的招标气氛。

三、招标采购的经济效用

（一）大幅度增加企业的规模效益

对于企业而言，成功的招标采购能够在极大程度上

提升企业的招标规模。在企业进行招标采购时，作为招

标企业，可以通过招标会来增加企业自身的市场影响力，

而且还可以通过招标会来与各个竞标企业达成战略合作，

为企业今后的发展带来极大的助力。对于招标采购而言，

良好的招标采购还可以为竞标企业带来巨大的经济效用，

因为竞标企业都会希望通过最低的价格来得到最优质的物

资，因此这样能够为企业节约一大笔成本费用，而招标采

购就可以给投标企业一个低价收购高质量物资的机会。因

此，对于竞标企业而言，如若招标采购成功，那么得到的

物资其成本绝对会小于当前的市场价值，为企业直接创造

价值。如若没有成功得到企业想要的物资，同样可以通过

与其他企业合作来为企业的今后发展做铺垫。所以，合理

的招标采购对招投标双方都有提升经济效益的能力。

（二）增加招、投标双方的协作能力

    在招标采购时，作为招标企业可以将一些与招标

政策有关的规制加入到招标会中。招标企业可以通过对政

策的运用来为企业带来更好的招标方案，而且通过政策法

规的介入，还能够加强对招标企业与投标企业的行为约束，

为招、投标双方提供一个公平、公正的招标平台。而且对

于企业而言，在经营过程中想要得到最好的经营成果，就

需要找出最适合企业自身的合作伙伴，而招标采购也是一

个择优选择合作伙伴的过程。通过投标企业间的相互竞标，

作为招标企业能够找到最佳合作对象。而且通过公平、公

正的招标平台，还能够保证双方可以在企业能够接受的合

作范围内展开战略合作，维护企业利益的同时提升企业的

经济效用。而且招标采购在政府政策的引导下，还能为招、

投标双方带来极强的信任度，通过合理引用政策法规，还

能让该招标项目得到更多保证，而且通过政策支持，还有

可能降低对招标项目的支出，因此，对于招标采购而言，

其对于企业的经济效用的影响非常大，无论是政府支持还

是企业合作，都可以显著增加企业的经济效益 [3]。

（三）招标采购对企业经济效益的促进

对于企业而言，传统的分散采购方式有着非常严重

的缺陷。比如企业在采购过程中，通过“货比三家”的

方式来采购所需物资，这种采购方式既需要浪费企业的人

力、物力，同时又会因为物资价格不够透明，而导致实际

+ 采购成本超出预计采购成本，对企业的流动资金带来非

常大的资金压力。而招标采购的方式相对于传统采购模式

会有更多的可操作空间，在招标采购时，可以通过指定招

标范围以及条件来发布招标信息，为招标采购寻找最为适

合的投标人。而且在招标会上还能够为各大投标企业提供

一个透明、公平的竞争环境，让所有竞标企业在心理价位

中进行良性竞争。此外，传统的分散式采购，对于企业而

言，通常需要多个物资供应商来完成对物资的供应，这种

采购方式也很难保证物资质量的一致性。而招标企业投入

大量人力物力所举办的招标会往往其规模会非常大，因此

在招标时，在投标成功的情况下，投标企业往往会得到数

量规模巨大的物资，使企业的物资采购得以达到事半功倍

的效果。而且由于招标采购时的物资报价是在投标企业的

心理价位之内，因此资金的效果也能得到控制，通过节省

物资采购成本来降低企业的资金压力。所以招标采购对于

招、投标双方而言，属于一种共赢的交易方式，无论是招

标方还是投标方，都能够通过招标采购达到自己的目的。

从这个角度出发，招标采购对于企业的经济效用提升非常

明显。

结论：总而言之，招标采购作为一种受到广泛使用

的交易模式，其适用范围非常广。合理的招标采购对于招、

投标双方而言都是一种提升企业效用的机会，招标企业能

够通过招标采购得到大量的资金，投标企业也能有效降低

企业的经营成本。相信随着更多人意识到招标采购的重要

性，招标采购这种交易模式一定也会变得更加完善。
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